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Ежегодная встреча предприятий сектора переработки фруктов и овощей 
для мониторинга выполнения стратегии развития отрасли 
и разработки ежегодного плана действий
[image: image2.jpg]



«Гостиница Достук», 1 декабря 2011 года
СОДЕРЖАНИЕ
Введение
41.
Презентация о проделанной работе АППК в 2011 году


52.
Презентация: «Продвижение продукции под ТЗ «Вкус Солнца»


73.
Презентация Программы USAID по местному развитию


74.
Презентация Программы Швейцарского  представительства BPN


85.
Результаты работ с перерабатывающими предприятиями в 2011 г (TES Центр)


96.
Презентация СИМС


107.
Презентация Агентства профессионально-технического образования по квалификации «Оператор по переработке сельскохозяйственной продукции» (АБР)


108.
Работа в группах


129.
Приложение №1 Программа семинара


1310.
Приложение №2 Список участников




ИСПОЛЬЗУЕМЫЕ  СОКРАЩЕНИЯ
РМР – ПРОЕКТ «РАЗВИТИЕ МЕСТНОГО РЫНКА»
АППК – АССОЦИАЦИЯ ПЛОДООВОЩНЫХ ПРЕДПРИЯТИЙ КЫРГЫЗСТАНА
п/п – ПЕРЕРАБАТЫВАЮЩИЕ предприятия
М/О – МЕЖДУНАРОДНЫЕ ОРГАНИЗАЦИИ
ДО – ДОНОРСКИЕ ОРГАНИЗАЦИИ
МСВХиПП – МИНИСТЕРСТВО СЕЛЬСКОГО ВОДНОГО ХОЗЯЙСТВА И 
ПЕРЕРАБАТЫВАЮЩЕЙ ПРОМЫШЛЕННОСТИ
НПО – НЕПРАВИТЕЛЬСТВЕННЫЕ ОРГАНИЗАЦИИ
КФУ – КЛЮЧЕВЫЕ ФАКТОРЫ УСПЕХА
К/К – КОНСАЛТИНГОВЫЕ КОМПАНИИ
П/О – ПЛОДООВОЩНАЯ ОТРАСЛЬ

СРО – СТРАТЕГИЯ РАЗВИТИЯ ОТРАСЛИ

С/П – СЕЛЬХОЗПРОИЗВОДИТЕЛИ
ТЗ – ТОВАРНЫЙ ЗНАК
Введение 
1 декабря состоялась ежегодная встреча сектора переработки фруктов и овощей, организованная  Ассоциацией плодоовощных предприятий Кыргызстана (АППК) и  проектом  «Развитие местного рынка» Хельветас-ИККО.

Целью данной встречи был отчет о проделанной работе в секторе АППК в рамках Стратегии развития плодоовощной отрасли:
· Согласование всеми участниками семинара предложенных мероприятий для развития отрасли;

· Определение и согласование ролей заинтересованных сторон, в частности: государственных и донорских организаций, плодоовощных предприятий и частных предоставителей бизнес услуг.

В работе приняли участие представители государственных учреждений и донорских агентств, руководители кыргызских плодоовощных предприятий, руководители компаний, предоставляющих бизнес услуги, имеющих отношение к сектору переработки сельхозпродукции и инвестициям. Встреча проходила в конференц-зале гостиницы «Достук». Всего во встрече приняли участие 30 участников.
В начале семинара руководитель проекта «Развитие местного рынка» Евгений Рязанов ознакомил участников с целью и задачей семинара, а так же с программой. С приветственным словом к участникам семинара обратился заведующий отделом МСХ КР господин Асылбеков Ж.
Программа семинара и список участников с указанием контактной информации приводятся в приложениях 1 и 2 соответственно.
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Ассоциация плодоовощных предприятий благодарит всех участников семинара за активное участие. Также выражает свою признательность   проекту «Развитие местного рынка» /Helvetas-ICCO/ за финансовую и организационную поддержку.
1. Презентация о проделанной работе АППК в 2011 году 
Сегодня АППК - это высокоорганизованная  профессиональная организация, насчитывающая в своих рядах  32 производственных и торговых предприятий, в которых на постоянной и временной основе занято 2500 человек. Предприятия АППК выпускают более 25 наименований продукции из овощей  и фруктов.

Миссия АПП
Консолидация имеющихся интересов и ресурсов с целью выработки качественных решений и планов развития  , партнерства  с государственными и другими организациями и участия в реформировании и обновлении перерабатывающей отрасли Кыргызстана.

Основная цель
Содействие развитию и укреплению рыночных позиций членов АПП, как передовой и лидирующей группы предприятий этого сектора.

Развитие АПП
· Привлечение в Ассоциацию новых членов

· Развитие услуг Ассоциации

· Маркетинг Ассоциации (Печать директория , Сайт )

·  Работа над выполнением членами АПП устава и положения о бренде

· Работа комитета по бренду

· Координационная работы в рамках реализации стратегии развития отрасли

· Разработка стратегии развития АПП

· Проведение рабочих встреч членов АПП 

·  выпуск информационного бюллютеня
Содействие развитию членов АППК

· Поддержка участия предприятий в выставках , конференциях

· Поддержка предприятий в повышении эффективности их деятельности (организация обмена опытом, информационное обеспечение, организация обучения, проведение консультаций, участие в программе деловых стажировок)

· Совместная закупка банок и крышек, оборудования

· Мероприятия по развитию отношений с производителями с\х продукции.
Лоббирование интересов АПП на государственном уровне

·       АПП является  членом   Национального альянса Бизнес Ассоциаций (НАБА) и Совета по развитию бизнеса и инвестициям при Правительстве Кыргызской Республики,   принимает  активное участие    в  законотворческом процессе, в региональных государственных программах, в организации программ социальной поддержки,  содействует улучшению делового климата и повышению конкурентоспособности предприятий, взаимодействует с властями. 

· Проведен анализ по плюсам и минусам вхождения КР в ТС, презентация также вывешена на сайте ассоциации. Ассоциация  в составе специальной Рабочей Группы от делового сообщества КР по теме вступления в Таможенный союз участвовала в разработке  Рекомендации №2 ОНС . Разрабатывается обращение к комиссии по вхождению в ТС преференций для перерабатывающей отрасли 

· Разработаны и  переданы МЭР  «Предложения о внедрении в КР оценки работы государственных органов  (таможенной и налоговой служб  и др.) через «индекс доверия» потребителей их услуг по результатам  опроса  получателей услуг независимыми экспертами»;
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2. Презентация: «Продвижение продукции под ТЗ «Вкус Солнца»
Товарный знак (ТЗ) «Вкус Солнца» был разработан в 2004 году при поддержке проекта «Развитие местного рынка» /Helvetas-Kyrgyzstan/, владельцем марки является АППК.
Сезон 2011 года  - восьмой по счету сезон, как впервые появилась продукция под ТЗ «Вкус Солнца». За этот период продукция стала пользоваться спросом у потребителей и заняла достойное место на рынке плодоовощной продукции.
Категории продукции

· Овощные маринады

· Овощные салаты, икра

· Фруктовые соки, компоты, варенье

· Консервированные грибы

· Кетчуп, томатная паста
Целевая группа потребителей

· Женщины в возрасте от 25 лет и старше, имеющие более высокие доходы и заботятся о здоровых продуктах питания
Ближайшие цели: обеспечить внутренний рынок Кыргызстана (круглогодичное присутствие продукции в торговых точках) и выход на рынок Казахстана.  Для этого необходимо: успешное решение проблем сырьевой базы; внедрение на предприятиях международной  сертификации продукции и систем качеств; снижение себестоимости продукции
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АПП выпустила следующие рекламные материалы:

Новый буклет АПП

Каталог продукции

Рекламный постер на канале НТС
Участие в выставках 
В 2011 году  АПП приняла участие в выставках, проводимых ТПП Кыргызстана в Бишкеке. Бишкек-2011, Кыргызстан-2011.
Цель участия
Реклама продукции, привлечение новых потребителей, установление обратной связи, привлечение новых членов АПП.

Награды за участие в выставках
Диплом за внедрение на рынок Кыргызстана конкурентоспособной и высококачественной продукции (ТПП КР)

Диплом за активное участие в развитии выставочно-ярморочной деятельности (ТПП России)
3. Презентация Программы USAID по местному развитию
Программа USAID по местному развитию намерена предоставлять гранты кыргызским или международным неправительственным организациям или частным. бизнес-предприятиям в целях содействия в улучшении операционной работы овоще и фрукто-перерабатывающего оборудования для выработки переработанной продукции из овощей и фруктов. 
Цель проекта состоит в том, чтобы стимулировать быстрый, многоотраслевой и устойчивый экономический рост посредством оказания поддержки местному экономическому развитию.
Бизнес- и неправительственные организации, функционирующие на территории Кыргызской Республики, имеют право подать свои предложения на получение грантов в рамках Фонда стратегических мероприятий (SAF) Проекта. Данный фонд поддерживает инновационные мероприятия, которые будут обеспечивать экономический рост в отобранных секторах экономики.
Наряду с приобретением нового оборудования, успешные кандидаты должны быть готовы создать службу по распространению сельскохозяйственного опыта на базе перерабатывающих предприятий для работы с фермерами.

4. Презентация Программы Швейцарского  представительства BPN

Швейцарское представительство «BPN Central Asia» занимается поддержкой малого и среднего бизнеса и успешно работает в Кыргызстане с 1999 года. Основной целью программы является создание рабочих мест, обучение и развитие способных ремесленников и малых предпринимателей, чтобы они могли стать профессиональными и успешными бизнесменами.
Видение BPN
Раскрыть потенциал предпринимателей в развивающихся странах, чтобы они имели возможность создавать успешные предприятия для создания лучшего будущего их семей, сотрудников, общества и нации в целом.
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Образование BPN 
Базовые знания по экономике производства:

·  Основы ведения  бизнеса
· Финансовый менеджмент
- Маркетинг
- Руководство сотрудниками
Различные дополнительные семинары 
(около 26 семинаров в год). 
Финансирование
· Приобретение только оборудования;

· Процентная ставка: 10 % годовых; 
· Сумма кредита:        до 20 000 долларов США;

· Срок кредитования:
 от 2 – 3,5 лет;
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Залоговое обеспечение: недвижимость;

5. Результаты работ с перерабатывающими предприятиями в 2011 г (TES Центр)
В 2011 году TES Центр при поддержки ICCO/GIZ заключил контракт с перерабатывающими предприятиями в Чуйской области (ОАО «Десерт» ОсОО «Оско») на поставку свежих овощей и плодово-ягодной продукции.
Цель деятельности

· Содействие развитию садоводства через повышение потенциала и поддержку производителей связывая их с переработчиками, торговыми компаниями и представителями услуг.

· Повышение доходов организации через оказание оплачиваемых услуг перерабатывающим предприятиям, торговым компаниям, фермерам
Целевая группа

Члены садоводческих товариществ

· Имеют садовые участки 6 соток

· Проблемы с реализацией 

Жители сел

· Земельные наделы с ягодными культурами

· Приусадебные участки с садовыми культурами

Фермеры

· Имеют земельные доли/аренда

· Проблемы с средствами/ресурсами  

Компоненты проекта ЦДС

Обучение

 Теоретические и практические обучения по темам :

· Интегрированная защита сада

· Технология выращивания плодовых и ягодных культур

· Международные стандарты (Global GAP)

· Технология хранения, сортировки и стандарты качества
Компоненты проекта

Поставщики средств производства (посадочный материал, удобрения, средства защиты растений)

Заготовительно – сортировочные пункты (распределение)

Садоводы (производство качественной продукции)

Питомник

· В партнерстве заложен питомник плодово-ягодных культур

· Производство подвоев плодовых культур

· План производства (Яблони – 6000, Груши – 6000, Абрикос – 6000, Слива – 3000, Смородина – 6000, Малина – 14000

· Продажи осень 2011 (1700 саженцев)

Десерт
Контракт на поставку Патиссон – 60 тонн

· Сотрудничали с 8 фермерами 

· Фермеры обеспечены семенами

· В течении сезона проводилась консультационная работа

· Всего сдано на переработку 13 тонн продукции

·  10% от общей суммы поставки оплачено организации

Уроки полученные в ходе деятельности  

· Отбор целевой группы на основе критериев определяющих потенциал

· Работа по улучшению качества продукции через усиление заготовителей в плане стандартов при приемке и внедрение сортировки на пунктах, а также на уровне фермеров (цена – качество)

· Заключать контракты с более чем одним переработчиком а также с торговыми компаниями и ЧП

6. Презентация СИМС
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 Эффективным решением проблем получения необходимой информации для ведения сельскохозяйственного бизнеса является Сельскохозяйственная Информационная Маркетинговая Система (СИМС), которая разработана проектом РМР.
Цель: Доступная информация о сельскохозяйственной продукции и сельскохозяйственных материалах способствующая развитию бизнеса сельскохозяйственных производителей переработчиков и продавцов в КР и за ее пределами.
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СИМС через SMS:

Для того, чтобы получить точную и надёжную информацию

о ценах на сельхоз продукцию, Вам необходимо отправить

на короткий номер 1122 название продукта латинскими

буквами (транслитом) или его порядковый номер, указанный

в таблице

.


МОБИЛЬНОЕ ПРИЛОЖЕНИЕ
Компание ОсОО «АгроИнформАзия» при финансовой поддержке ICCO и проекта РМР был разработан справочник на мобильный телефон. 

Приложение содержит информацию по двум справочникам: 

1) Бизнес консультации

2) Кредитные ресурсы

Для того чтобы загрузить мобильное приложение Вам необходимо отправить слово AGRO на номер 4436


После чего Вы получите ответное СМС-сообщении с wap-ссылкой, пройдя по которой Вы сможете загрузить на свой телефон Директорий по двум справочникам:

· Справочник по бизнес-компаниям предоставляющим профессиональные консультационные услуги по различным отраслям ведения бизнеса.

· Справочник по кредитным организациям с указанием информации по предоставляемым кредитам. 

Стоимость смс составляет $0,50 (или 25 сом)

Данное мобильное приложение предназначено для телефонов стандарта GSM 

7. Презентация Агентства профессионально-технического образования по квалификации «Оператор по переработке сельскохозяйственной продукции» (АБР)
Целью Проекта Азиатского Банка Развития «Профессиональное Образование и Развитие Навыков» является проведение реструктуризации и рационализации настоящей системы профессионально-технического образования и применение предпринимательских подходов в их управлении. Это будет способствовать тому, что выпускники модернизированных профессионально-технических лицеев обладали знаниями и навыками, соответствующими требованиям рынка труда, внесли свой вклад в повышение производительности труда и экономическом росте. В проекте участвуют 35 профессиональных лицеев по всей Республике. В данный момент идут процедуры по поставке оборудования и инструментов в 159 мастерских по всей Республике по 20 квалификациям. По профессии оператор по переработке сельхоз продукции финансируется 5 лицеев.
Важной целью проекта является повышение качества подготовки специалистов, соответствующих требованиям современного рынка труда, а также повышение возможности трудоустройства выпускников профессиональных лицеев. Поэтому существует большая потребность в создании механизма независимой оценки (на основе компетенции) практических навыков и уровня знаний выпускников профессиональных лицеев, а также определения качества обучения с учетом различных секторов экономики.
Имеются несколько плюсов в участии организаций в независимой оценке выпускников профессиональных лицеев:

· Получение сертификатов об аккредитации оценщиков

· Вы можете с первых рук выбирать достойных выпускников профессиональных лицеев

· Участие оценщиков в обучении для независимой оценки выпускников.

8. Работа в группах

Разработка маркетинговой стратегии.
1. Доступ к дешевым деньгам
	№
	Что
	Кто
	Когда

	1
	Организовать микрокредитную компанию при Ассоциации
	АПП
	Первая декада 2012

	2
	Выпуск ценных бумаг
	Предприятия
	

	3
	Создание накопительного фонда
	АПП
Предприятия
	Первое полугодие 2012 г


2.Поставка продукции в торговые сети
	№
	Что
	Кто
	Когда

	1
	Создание центрального распределительного склада в крупных торговых сетях
	предприятия
	Первая декада 2012

	2
	Пересмотреть  бонусы для отечественных поставщиков
	Предприятия
	

	3
	Создание накопительного фонда
	Предприятия
	Первое полугодие 2012 г


3.Разработка маркетинговой стратегии.
	№
	Что
	Кто
	Когда

	1
	Анализ рынка г. Бишкек
	GIZ
	март

	2
	Расчет себестоимости по основным культурам плодов, ягод, овощей
	РМР
	

	3
	Разработка рекомендаций по выпуску переработанной продукции
	GIZ
	

	4
	Разработка рекомендаций по продвижению переработанной продукции
	
	


9. Приложение №1 Программа семинара

	
	1 декабря, четверг

	8.30-9.00
	Регистрация участников семинара


	9.00-9.30
	Приветственное слово 

Зав.отделом МСХ КР г-н Асылбеков Ж.

	9.30-9.50
	Представление цели и задач рабочего семинара

	9.50-10.10
	Представление работы проделанной Ассоциацией Плодоовощных предприятий в 2011 году

Планы работы АПП на 2012 год

Г-жа Диляра Алимжанова, исполнительный директор АПП


	10.10-10.30
	Презентация: Продвижение продукции местных производителей и в частности под  торговой маркой «Вкус Солнца»

Г-жа Светлана Ким, Бренд-менеджер АПП



	10.30-10.50
	Кофе-брейк

	10.50-11.10
	Презентация «Планируемая деятельность проекта Развитие местного рынка в 2012 г»

	11.10-11.35
	Презентация Программы USAID по местному развитию

Г-н Пол Форрест, старший консультант

	11.35-12.00
	Презентация Программы Швейцарского представительства BPN


	12.00-12.20
	Результаты работ с перерабатывающими предприятиями в 2011 г

Менеджер программ TES в северном регионе КР,  г-н Алишер Аманбаев

	12.20-12.40
	Презентация СИМС
Исполнительный директор АгроИнформАзии Владислав Рязанов



	12.40-13.00
	Презентация Агентства профессионально-технического образования по квалификации «Оператор по переработке сельскохозяйственной продукции»

Главный специалист по оборудованию Садыков Эркин Климович

	13.00-14.00 
	Обед

	14.00-15.40
	Работа в группах: Определение приоритетов в работе  предприятий плодоовощного сектора на 2012 год в соответствии со Стратегией развития отрасли на 2008-2012 года, составление плана работ АПП

	15.40-16.00
	Кофе-брейк

	16.00 – 17.00
	Представление результатов работы в группах

	17.00 – 18.00
	Принятие совместного решения относительно плана действий и распределения ролей и обязанностей 

Составление окончательного варианта

	18.00
	 Ужин
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10. Приложение №2 Список участников
	№
	Имя 
	Наименование организации
	Категория участника 
	Должность
	Телефон
	Факс
	E-mail

	Государственные организации

	1. 
	Асылбеков Ж.
	МСХ КР
	Гос.организация
	Зав.отделом
	62 36 33
	
	

	       Международные организации

	2. 
	Евгений Рязанов
	Хельветас, Проект развития местного рынка
	Донорская организация 
	Менеджер проекта
	53 12 40
53 11 13
	53 14 49
	lmd@helvetas.kg


	3. 
	Татыбубу Шамиева
	Хельветас, Проект развития местного рынка
	Донорская организация 
	Сотрудник проекта
	0555 51 90 85
	
	Lmdosh@helvetas.kg

	4. 
	Дамира Раева
	GIZ, Программа содействия устойчивому экономическому развитию
	Донорская организация
	Эксперт по развитию частной экономики
	90 65 41
	61-00-17
	Damira.raeva@giz.de 

	5. 
	Пол Форрест
	USAID Программа местного развития
	Донорская организация
	Старший консультант
	90 19 00
	
	pforrest@ldp.kg 

	6. 
	Эркин Садыков 
	АБР «Профессиональное образование и развитие навыков»
	Донорская организация
	Главный специалист по оборудованию
	31-89-39
	
	esadykov@yahoo.com 

	7. 
	Федяшев К.Д.
	Фонд Райфайзинг
	
	
	
	
	

	Частные компании

	8. 
	Алимжанова Диляра
	Ассоциация плодоовощных предприятий (АПП)
	Бизнес сообщество
	Исполнительный директор
	46-27-44
	32-50-08
	fruit@elcat.kg

	9. 
	Ким Светлана
	АПП
	Бизнес сообщество
	Бренд - менеджер
	32-50-08
	32-50-08
	Vcus-solnca@rambler.ru 

	10. 
	Рязанов Владислав
	ОсОО «АгроИнформАзия»
	Бизнес сообщество
	Исполнительный директор
	32-49-78
	32-50-08
	agroinformasia@mail.ru

	11. 
	Ксения Зинчук
	ОсОО «АгроИнформАзия»
	Бизнес сообщество
	Аналитик 
	32-49-78
	32-50-08
	agroinformasia@mail.ru

	12. 
	Ахметов Дуйсенкул Маликович
	ОАО “Десерт”
	Консервы в ассортименте
	Директор
	69-95-48
	(3133) 3-39-37
	dessert-kg@mail.ru

	13. 
	Сокоев Джаныбек Сокоевич 
	ЧП “Сокоев”
	Томатная паста, соки, майонез 
	Директор
	0772 52 52 47
	44 95 79
	sokoev@mail.ru 

	14. 
	Панасенко Алексей
	ЧП
“Панасенко”
	Консервы в ассортименте
	Директор
	47 15 16
	
	Gribochek-kg@mail.ru 

	15. 
	Буканчиева Дамира Абдукаримовна
	ОсОО ”Токмокплодоовощ”
	Джемы, маринады, соки
	Генеральный директор
	(3138) 5 27 94,

0700-51 20 44
	
	tokmokplodoovosh@mail.ru

	16. 
	Садриддин Роман
	ОсОО «Памир»
	Кетчупы, гранатовый сок
	Директор
	55-10-43
	0550 64 96 79
	pamir.ltd@mail.ru

	17. 
	Рахмонбердиев Мамиржан Р.
	ЧП «Рахмонберди»
	Консервы в ассортименте
	Директор
	(3222) 5 91 27
	0553 11 11 22
	

	18. 
	Исмаилова Гульмира
	ОсОО «Лесной продукт»
	Консервы в ассортименте
	Директор
	
	0772 631 995
	lesproduct@elcat2.bishkek.su

	19. 
	Кадыров Номанжан Кадырович
	ОсОО “A.Н.МАС.ТО
	Томатная паста
	Генеральный директор
	0772 76 02 02

(3722) 5 15 65
	
	

	20. 
	Давлетов Эркин Сатыбалдиевич
	ОсОО “Баэркос”
	Фруктовые соки
	Генеральный директор
	0772 570 035
	
	baerkos@mail.ru

	21. 
	Кудайбергенова Рапия Каниевна
	ЧП  “Кудайбергенов”
	
	Руководитель 
	0777 105319
	
	k_r_60@mail.ru 

	22. 
	Тагаев Эрмамат Тагаевич
	ОсОО “ЭУМ”
	Консервы в ассортименте
	Директор 
	(0555) 776665
	
	

	23. 
	Алимжанов Якубжан
	ЧП Алимжанов
	Консервы в ассортименте
	Директор
	0772367005
	
	

	24. 
	Эралиев Нурбек
	ОсОО «Сон Шайн»
	Фруктовые соки
	Директор
	0555 82-23-65
	
	nurbek1977@list.ru 

	25. 
	Уразбакиев Эмиль
	ЧП Уразбакиев
	Сушенные фрукты
	Директор
	
	
	

	26. 
	Бурханов А. М.
	Ассоциация лесопользователей
	Бизнес сообщество
	Ген.директор
	0555 70 48 78
	
	aflu@mail.kg 

	27. 
	Абдираимов Талай
	Ассоциация предоставителей с/х услуг
	Бизнес сообщество
	Исп.директор
	0772 64 84 92
	
	Agroconsulting_osh@mail.ru 

	28. 
	Алишер Аманбаев
	TES-Центр
	Бизнес сообщество
	Менеджер программ
	90 05 39
	
	aamanbaev@tes-centre.org 

	29. 
	Чурокова Эльвира
	TES-Центр
	Бизнес сообщество
	Проектный координатор
	90-05-39
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